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抢占产业数字化新风口，共创万亿级市场

2026年度重磅发布 | 全国限量招募



传统电器行业面临的三大困境

01 获客成本高企

• 线下展会：展位、差旅等单次投入

高昂，成本压力巨大

• 流量攀升：电商平台流量费逐年上

涨，利润空间被严重挤压

• 团队低效：销售团队组建维护成本

高，转化效率难以保障

02 渠道管理混乱

• 体系松散：经销商各自为战，价格

体系难以统一管控

• 渠道内耗：线上线下利益冲突频发，

造成严重资源浪费

• 数据缺失：缺乏数字化管理工具，

决策缺乏数据支撑

03 品牌展示受限

• 展示单一：传统图文形式无法全面

展现企业技术实力

• 信任难建：缺乏沉浸式体验，客户

信任建立难、周期长

• 营销陈旧：缺乏年轻化、创新化的

品牌传播手段

警示：这些行业痛点若不解决，将持续侵蚀企业利润，阻碍市场扩张，转型升级已是刻不容缓！



我们的解决方案：中国电器元宇宙

构建集展示、交易、社交、服务于一体的数字化生态平台，打造电器行业专属的3D虚拟产业园区，打破时空限制，重

塑产业连接与价值创造。

3D虚拟展厅 · 沉浸式全景展示

打造企业专属的线上虚拟展馆，全景还原产品细节与生产实力，

让客户身临其境体验产品优势，打破线下展会的时空与地域限制。

智能匹配系统 · 精准供需对接

基于大数据与AI算法精准匹配采购商与供应商需求，智能推荐优

质资源，大幅缩短交易链路，提升成交效率与匹配精度。

数据驱动决策 · 洞察市场先机

实时汇聚行业交易数据与市场趋势，通过可视化大屏呈现关键指

标，助力企业精准预判市场走势，优化生产计划与经营决策。

跨境贸易通道 · 链接全球市场

搭建全球化的线上贸易枢纽，消除地域与语言壁垒，助力电器企

业高效对接海外采购商，拓宽国际市场渠道，实现跨境贸易数字

化。



项目四大核心亮点

01 市场唯一性

国内首个专注于电器行业的元宇宙平台，抢占赛道

先机，构建行业独有的数字化生态壁垒，确立不可

复制的先发竞争优势。

02 政策红利期

2026年商家限时免费入驻，平台投入千万级流量

资源扶持，助力品牌快速积累种子用户，大幅降低

入驻门槛与前期获客成本。

03 技术领先性

采用成熟的自研3D引擎技术，打造低延迟、高画

质的沉浸式交互体验，完美适配PC、移动端等多

终端设备，保障平台稳定流畅运行。

04 商业模式清晰

构建平台、合伙人、商家三方共赢的闭环生态体系，

通过多元化盈利模式实现流量变现、渠道增值与品

牌长效增长，保障项目可持续发展。



城市合伙人模式

01 我们寻找的合伙人画像

深厚行业积淀

深耕电器领域多年，拥有丰

富的渠道资源与行业认知，

深刻理解市场痛点与需求。

卓越开拓能力

具备优秀的市场拓展能力与

团队管理经验，能快速组建

团队，高效打开区域市场。

拥抱数字化趋势

认可产业数字化转型价值，

具备长远眼光，愿以创新思

维推动业务升级与发展。

共创事业蓝图

秉持长期主义，愿与平台深

度绑定、共同成长，共享发

展红利，共创区域事业新高

度。

02 合伙人的核心职责

区域市场深耕

负责指定区域的市场推广、

品牌落地及商家招募，快速

搭建本地化的线下服务网络。

本地化运营服务

维护区域商家合作关系，提

供及时的售后、培训等本地

化支持，保障优质服务体验。

行业活动赋能

策划并举办行业交流、产品

推介等活动，提升平台在当

地的品牌影响力与行业凝聚

力。

业绩目标达成

承接并落实总部年度业绩指

标，通过精细化运营与拓展，

实现区域业务的稳步增长。



合伙人收益模式（预期测算）

01 商家入驻服务费

前期核心收益 · 快速回本

70% 分成比例

以招募100家商家为例，单店收费5000
元，预期收益可达35万元，助力前期资金

快速回笼，降低启动风险。

启动期核心保障

02 交易佣金分成

长期管道收入 · 持续增长

50% 分成比例

区域年交易额达1亿元，平台佣金1%，预

期收益约50万元。随着商家数量增加，收

益将呈指数级增长。

长期稳定现金流

03 增值服务收入

多元业务拓展 · 潜力无限

60% 分成比例

涵盖广告投放、供应链金融、物流配套等

多元业务。随着生态完善，增值服务收益

上不封顶，打造第二增长曲线。

收益天花板极高



总部全方位支持

01 品牌支持

依托全国性品牌推广矩阵快速提升知名度，

提供统一VI视觉系统及全套标准化宣传物

料，塑造专业、高端的品牌形象。

02 技术支持

平台系统持续迭代升级保障稳定运行，提

供7×24小时专业技术培训与客服响应，

快速解决各类技术难题与运营故障。

03 运营支持

输出标准化运营流程与管理体系降低成本，

总部统一策划全国性营销活动与引流方案，

助力门店快速获客与业绩增长。

04 培训赋能支持

定期举办合伙人专属培训，涵盖业务技能、市场拓展、团队管理等

核心板块；深度分享行业标杆案例与实战经验，全方位提升团队专

业能力与市场竞争力。

05 全域资源共享

共享总部积淀的行业资源、政企合作关系及供应链网络；协助合伙

人对接优质商家与渠道资源，打破地域壁垒，实现跨区域资源互补

与互利共赢。



加盟流程

01
提交申请

通过官方渠道提交合作申请，

总部将在3个工作日内进行

资质审核与初步沟通，确保

双方匹配。

02
实地考察

受邀前往总部或区域运营中

心实地考察，深入了解项目

模式、产品体系与运营支持

体系。

03
签订合同

双方达成合作意向，确认合

作细节后，正式签订加盟合

同，确立合作法律关系与权

益。

04
启动运营

总部提供选址、装修、培训、

开业策划等全方位支持，协

助快速启动市场运营，实现

盈利。

全程专人一对一指导，标准化流程助力合伙人轻松开启事业新篇章



合作门槛与区域保护

01 合作费用体系

具体费用标准请咨询总部招商经理，费用包含品牌授权、

全套技术培训、开业指导及持续运营支持等一站式服务，

为您的创业之路保驾护航。

02 合作期限保障

采用三年一签的合作模式，合同期满后合伙人享有优先续

约权。稳定的合作周期保障了长期的市场投入与品牌沉淀，

避免短期波动影响。

03 严格区域保护

以地级市为基本运营单位，严格执行“一城一合伙人”政策，

确保区域内独家经营权。从根源上避免恶性竞争，保障合

伙人的市场空间与利润收益。

04 投资回报分析

投资回报周期受市场环境、运营能力及区域消费力等因素

影响。总部将提供专业的投资测算模型与运营指导，助力

合作伙伴优化成本结构，加速实现盈利。



把握时代机遇

共创电器产业新未来

扫码立即申请成为城市合伙人

咨询热线：13906762777 官方网站：www.zgdq.cc   中国电器.网址

邮箱：103312819@zgdq.cc

http://www.zgdq.cc


收益来源 第1年（短期） 第2-3年（长期）

商家入驻服务费
招募100家商家，按平均2500元/家计算，预期收入 25万

元（70%分成）
持续招募新商家，预期收入 40-50万元/年

交易佣金分成
区域年交易额预计1000万元，按1%佣金计算，预期收入

 10万元（50%分成）
区域年交易额预计5000万-1亿元，预期收入 

25-50万元/年

增值服务收入 初期较少，预计 5万元
广告、金融等服务成熟，预期收入 10-20万元/

年

年度总收入 约40万元 约75-120万元/年


